


月1度のオンライン授業とは別にレ
ジェンド講師が直接月2回のマンツー
マンコーチになりスキル、想いのこ
もったプレゼンテーションを直々にお
教えします。

時代の変化とともに、金融業界も大きな変革期に入りました。

私たちも大きな変化を受け入れ、時代にあった提案をしなければなりません。

求められるのは、自社の扱う商品知識だけではなく、

お客さまの経済的リスクを様々な角度からとらえ、解決できるコンサルティング力です。

そのために必要な知識、話法、コンテンツのすべてをこの6ヶ月で取得できます。

MDRT終身会員が

あなただけの特別講師に！

お客様に伝えたい事が確実に伝わる
スライドショーを使うことで次アポ
に高確率で繋がり、ストレスなくク
ロージングができる商談フローを伝
授します。

現場でそのまま使える

話法、再現性に特化！

毎月学んだことを確実に身につける
為に週1度、仲間同士で行うアウト
プットの場を用意します。

インプットだけじゃない

話せるまでを保証！

こちらから商品販売をする必要はあ
りません。FiEXのトークを実践するこ
とで既にお客様は解決方法を求めて
います。あとはニーズに合わせて外資
建て保険や変額保険などを無理なく
ご提案できます。

「提案を聞かせてください」と

言われるプレゼン型話法へ

授業の１回だけでインプットしきれ
ない。絶対的に自分のものにしたいと
いう方へのご要望にお応えして、講師
のトークを何度も見直せる動画をプ
レゼント！

納得するまで練習できる

復習用動画プレゼント！

成功の鍵は､誰から何を学ぶか？つのポイント5

のスキルアッププログラム

skill up program

達成率1％の基準をクリアし独立した外資生命保険会社トップセールスコンビが

金融の本質を語れる再現性の高いトークスキルを伝授します

人柄やセンスで
売る時代はもう古い

再現力 知識力

現場力
経験から培った

正しく端的に伝える 金融商品全般を語れる

求められる3つのチカラ

これからの時代に



月に一度のオンライン授業

週に一度の仲間や講師との

ロールプレイ研修

動画を活用しての復習

すべてオンラインでの授業となります。

全国どこからでも参加OK！

単価、満足度UP
変額保険でしかできない
理想の資産形成を語る

運用にまわす資金の割合
7つの金融商品から理想的な
資産の適正配分を考える

積立投資の重要なポイント
（ドルコスト平均法）と
投資信託の選び方

安定的な成果を
産み続けるグローバル
投資の魅力とは？

円安、インフレ対策が
できる金融商品とは？なぜ円預金では

ダメなのか？円安、
インフレ対策の必要性
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オンライン授業

まず1週目は、90分のオ
ンライン授業を受けてい
ただきます。その後、ペア
とのロールプレイ練習を
行い、授業内容を確認し
ていきます。

week1

フィードバック

2週目は、実践形式で講師
とロールプレイ研修を行
います。「良かった点」や
「改善すべき点」をお伝え
し、パフォーマンスの向
上を促します。

week2

ブラッシュアップ

3週目では、これまでの学
習を活かして、ペアとの
ロールプレイ研修を行い
ます。お互いのスキルを
磨き直し、より良いもの
にしていきましょう。

week3

最終仕上げ

4週目には、講師がロール
プレイ研修を通して1ヶ
月の成果を確認いたしま
す。営業現場でそのまま
使える20分間のトーク
を完璧に仕上げます。

week4

Flow
カリ
キュラムの進め方

6ヶ月の継続学習
段階を踏んで学習することで、6ヶ月後には完璧なストーリーがあなたのものに

現場で話せるまでを徹底サポート



あなたの“もっと良くなりたい”に

全力で寄り添います

〒154-0022 東京都世田谷区梅丘1-13-12-312 WEBでのお申し込み

フォームから簡単に

お申し込みいただけます

お申し込みに関するお問い合わせは

メールにて受け付けております

QRコードが
読み取れない場合は
メールアドレスを
直接ご入力ください

tel .03-6824-2620

mail . info@fiex . life

今、目の前にいるお客さまに対しての提案は最善でしょうか？

わたしたち保険コンサルタントは、提案次第でお客さまの人生に大きく貢献することができます。

これからの時代には、広い視野と知識を携えた提案力が必要になってくるでしょう。

今より高い挙績を挙げ、お客さまに心から満足いただき感謝される。そうなりたいと強く思うあなたをF iEXがお手伝いいたします。

Yuki Nogi

野木　祐貴

2010年から12年間外資生命保険会社のコンサルタントとして勤務。

在職中、セミナーセールスをメインとして個人マーケットを開拓。毎年高成績を継続し続け、

定年を迎えなければ認められることが難しい代理店への独立を認められる。

現在、ファイナンシャル事務所株式会社Liplasを設立してIFAとして活動している。

Asia Presidennt’s Council（APC） 2回

MVP大会入賞8回

TOPクラブ（VIP）入賞2回

2023年度 MDRT成績資格会員

表彰歴

お申し込みは
こちらから

東京都世田谷区在住

1983年生まれ

社外組織 表彰歴 社外組織

Yuta Teshigawara

勅使川原　祐太

前職は外資系生命保険会社に13年勤務。

営業スタイルは『説得ではなく、納得してもらうこと』。生命保険で出来ることと

出来ないことを明確に伝える商談スタイルが支持され多くの契約をお預かりした。

2023年1月代理店移行制度を利用し独立。株式会社MIRASHIAを設立しIFAとして活動している。

MVP大会入賞11回

TOPクラブ（VIP）入賞2回

WORLD WIDE大会入賞1回

2023年度 MDRT成績資格終身会員

神奈川県藤沢市在住

1983年生まれ

info @ f iex . life
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